Ferramenta
de Precificacao
Inteligente




Apresentamos

a Ferramenta de Precificacao Inteligente, uma solucdo desenvolvida para
facilitar a formma como nossos clientes gerenciam suas vendas e precificam

seus produtos, especialmente para agqueles que utilizam o ERP Datasul.

O que é essa
ferramenta?

E uma solucdo robusta e estratégica que se integra ao ambiente de vendas
e ao ERP Datasul dos nossos clientes. Ela capacita exclusivamente os
vendedores dos nossos clientes a calcularem precos de venda de forma
dinamica, flexivel e inteligente. O objetivo principal € otimizar a geracao de
propostas, cotacdes e pedidos, garantindo maior competitividade,

agilidade e rentabilidade.

Visdo Geral da Ferramenta de Precificagado Inteligente
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Qual o Diferencial Competitivo
em Relacao ao Datasul Padrao?

O modulo padrao de Administracao do Preco de Venda do Datasul, embora
funcional, opera com uma logica mais estatica e tabelas de precos
predefinidas. Nossa Ferramenta de Precificacao Inteligente eleva o nivel,

oferecendo:

Precificagcdo Dinamica e Orientada a Dados:

Inclusdao de Varidveis Financeiras Complexas: Permite incorporar no calculo do
preco final variaveis financeiras cruciais como juros de capital de giro, aliquotas de
IRPJ, margem de lucro liquido desejada, custos especificos de matéria-prima e
frete. Isso garante um preco que reflete a realidade econdmica da operacao, algo

gue o Datasul padrao nao oferece com essa profundidade e flexibilidade.

Analise Competitiva Integrada: Através de um cadastro intuitivo, € possivel
relacionar os itens do cliente com produtos de concorrentes. Isso permite que o
vendedor consulte precos de mercado diretamente na ferramenta, facilitando a

tomada de decisdes estratégicas e garantindo precos mais competitivos.

Inteligéncia Baseada no Histérico de Vendas: A ferramenta acessa um histérico
detalhado de vendas (proveniente das notas fiscais autorizadas no Datasul),
fornecendo informacdes valiosas sobre precos praticados anteriormente para o
mesmo item ou cliente. Isso ajuda a embasar a negociacao e a evitar precificacdes

fora da curva histoérica.
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Capacitacao e Otimizacao para os Vendedores do Cliente:

Autonomia e Flexibilidade na Ponta: Nossos clientes poderdo oferecer aos seus
vendedores uma ferramenta que |lhes da autonomia para ajustar precos e aplicar
descontos de forma inteligente, considerando cenarios especificos e variaveis
comerciais. Isso reduz a dependéncia de aprovacdes demoradas e calculos

Mmanuais, acelerando o ciclo de vendas.

Fluxo de Trabalho Simplificado: O valor calculado pela ferramenta é integrado
diretamente ao pedido de venda ou cotacao no portal, eliminando retrabalho,

minimizando erros e otimizando o processo de ponta a ponta.

Visibilidade Gerencial Aprofundada para o Cliente:

Relatério de Analise de Rentabilidade: Gera um relatdrio detalhado para analise
da rentabilidade dos pedidos de venda, oferecendo uma visao clara do impacto
das decisdes de precificacao. Este nivel de analise e detalhamento é customizavel
e vai além do que o Datasul oferece nativamente, permitindo que a gestao do

cliente tome decisdes mais embasadas.

Como o Preco é Calculado:
A Inteligéncia por Tras
da Ferramenta

A FORMULA DE PRECO DE VENDA da nossa ferramenta integra uma série
de fatores para determinar o valor ideal do produto. Em vez de usar uma
formula simples, ela considera multiplas varidaveis para garantir uma

precificacdo estratégica:
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B 06.9.5511 - ESVENOOT - 12.01.00.001 - ESVENOOT - 1 - EMPRESA HOMOLOGACAD == O *

Arquive  Ajuda
>NJABORW
Eslabelac: = Todas
Percenum: Prazos Cond Comenc

Prazo Médo ComzsBo (dias) 15 200000 Prazo Médio IP1 [dia) 33200000
Praco Médio ICMS (diask 34,300000 Prazo Médo MP [dias) 5000000
Prazo Médo IRFJ [diazk 44000000 Prazo Médio MOD (dsas) 15, 300000
Praza Médio P15 [diasz) | 34, 200000 Prazo Médio COFINS [dias) 34 300000
Prazo Médio Dverhead (dias) | 15000000 Prazo Médo Enengia [das)k 21 000000
Prazo Médo Frets (dias) 7 000000 Prazo Médio GGF [dias) | 21, 000000

Prazo Médio IRF/TSLLP [diash | 75000000 Praco Midio IRFJ/CSLL [das) 44.000000

Entre os dados ou pressione ESC para sair.

—

B 06.9.5511 - ESVENOOT - 12.01.00.001 - ESVEMOOT - 1 - EMPRESA HOMOLOGAGCAD = O *
Arquive  Ajuda

Eslabalse: Todos
Percenhuss Prazos Cond Comeic
% Indica Comec3o 1 000000 % Juscs Capitall de Gieo: 1 800000
X Juros Repassa: 3 000000 % Ovehead: 15000000
% IRPACSLL: 24 000000 Walor GGF: 15000000
Imposto de Renda Presumdo
Base IRPJpc 0,000000 Bawe CSLLp: 0,000000
Aliquots IRPp: | 15 000000 Aliquota CSLLpe 12000000
Tipo Custo
Prago Méda Prega Bate

Entre os dados ou pressione ESC para sair.

—
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o Custos Detalhados: O calculo inicia com uma analise minuciosa dos
custos varidveis, como matéria-prima, mao de obra direta, energia e gastos
gerais de fabricacao variaveis. Isso garante que o preco cubra todas as

despesas diretas.

» Despesas Variaveis de Vendas: A ferramenta incorpora percentuais de
todas as despesas diretamente ligadas a venda, como impostos (ICMS, PIS,
COFINS, ISS, IRPJ e CSLL — ajustados conforme o regime tributario da
empresa), comissdes de vendas e frete variavel. Isso assegura que todas as

despesas de comercializacao sejam consideradas.

- Margem de Contribuicao e Lucro: Sdo inseridas as margens financeiras
desejadas, incluindo o percentual de Overhead financeiro (que considera o
custo de capital e o prazo médio de pagamentos), e o percentual de Lucro
Liquido objetivo. Isso permite que a empresa defina metas de rentabilidade

para cada venda.

- Fator de Valor Presente (FVP): Um dos grandes diferenciais € o FVP. Ele
ajusta o preco para compensar o impacto das vendas a prazo, considerando
o0 custo do dinheiro no tempo. Ou seja, se a venda for parcelada, a
ferramenta calcula um preco que ja embuta o valor presente dos recebiveis
futuros, protegendo a rentabilidade da empresa contra o efeito da diluicao
do capital ao longo do tempo. Isso é crucial para empresas que operam com
vendas a prazo, garantindo que o valor recebido no futuro tenha o mesmo

poder de compra que teria hoje.

» Ajuste de Descontos e IPI: O preco final também pode ser ajustado com
base em percentuais de desconto e a incidéncia de IPIl, oferecendo

flexibilidade para negociacdes e adequacao fiscal.
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Como calcular o preco
de venda ideal?

Custos Detalhados

Garante que todas as despesas diretas sejam
cobertas, fornecendo uma base precisa
para a precificacao.

) Despesas Variaveis de Vendas

Considera todos os custos relacionados
a venda, como impostos e comissoes,
para uma precificacao abrangente.

= Margem de Contribuicao e Lucro

o— . . . .
a— Define metas de rentabilidade, incluindo
custos de capital e lucro liquido desejado.

Fator de Valor Presente

Ajusta os precos para vendas a prazo,
$ protegendo a rentabilidade contra a diluicao
do capital.

W/

Ajuste de Descontos e IPI

Oferece flexibilidade para negociacdes
e conformidade fiscal.
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Adaptacao a Realidade Tributaria:

A ferramenta se adapta de forma inteligente aos diferentes
regimes tributarios dos nossos clientes (Simples Nacional, Lucro
Presumido e Lucro Real). Ela considera como cada imposto (PIS,
COFINS, IRPJ, CSLL) é apurado em cada regime, seja de forma
unificada (como no Simples Nacional) ou separada (Lucro
Presumido e Lucro Real, com suas particularidades de créditos
e bases de calculo). Essa flexibilidade garante que a precificagao
esteja sempre em conformidade fiscal e otimizada para a

estrutura de cada negadcio.

Essa capacidade de calcular um preco de venda tao preciso e
adaptavel, considerando custos, despesas, objetivos de lucro,
impacto financeiro das vendas a prazo e a complexidade
tributaria, € o que torna nossa solucao uma ferramenta

poderosa e um diferencial competitivo para os nossos clientes.

Entre em contato

( Felipe Marcal
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